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Le 4 aree del piano compensi Enagic
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IL BUSINESS ENAGIC

Un business esplosivo dall’enorme potenziale:
« Fondamenta solide edificate nel mercato giapponese
« Prodotto di qualita — Mercato produttivo ed inesplorato
« Scelto da professionisti del business e delle vendite
- Grande espansione internazionale
« Settore del benessere in costante crescita
« Programma di vendita diretta reale, diverso dal MLM tradizionale
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Un business unico IR

« Nessuna quota di iscrizione

« Nessuna qualifica mensile

« Nessun inventario di stoccaggio = "
. Nessun rinnovo annuale “

- Vendite cumulative < .‘

« Sponsorizzazione internazionale

- Bonus e contest "

« Provvigioni pagate ogni 10 giorni




IL MODELLO DI BUSINENSS:
VENDITE DIRETTE

MLM vs. MLM — Piramide Direct Sales — Sopra e Sotto
vendite dirette
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PIANO COMPENSI BREVETTATO

&

Certification of Patent
4747092
Patent Number

Invention Title Distributor Management System

Patentee Enagic Co., Ltd

Echizenya Bldg. 7F, 1-1-6 Kyobashi
Chuo-ku, Tokyo 104-0031

Inventor Hironari Ohshiro

Application Number 2006-512499
Filing Date April 8, 2005
Registration Date May 20, 2011

This is to certify that the patent is registered on the register
of the Japan Patent Office.

Commissioner, Japan Patent Office

Enagic® e I'UNICO
produttore di ionizzatori
al mondo con questa
ambita certificazione!

Nel settore delle vendite
dirette non esiste un modello
di business simile a questo!!
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PIANO COMPENSI A 8-PUNTI

Per ogni prodotto Enagic venduto tramite un
distributore, Enagic paga 8 Punti di
commissione.

| punti sono assegnati al distributore e ai
distributori consecutivi a partire dal basso, In
base al loro rank in relazione alla nuova
vendita.
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SISTEMA A 8 PUNTI

€ 285 K_I\
Leveluk

€ 285

€ 285

Esempio:
« K8 Prezzo € 4200
e 1 Punto Commissione = € 285

€ 285

*ogni commissione e diversa in base al prodotto
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Si attiva con 1
vendita diretta

€ 285

/ Punti

Nessuna quota di iscrizione!
Hal solo bisogno di un K8
*altro dispositivo
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Si attiva con Si attiva con
una vendita una vendita
diretta diretta
€ 285 € 285
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Si attiva con

una vendita

diretta

€ 285 € 285 €570

V4
A4 a4 6 Punti

7 Punti 7 Punti € 285




Si attiva con
una vendita
diretta

€ 285 € 285 €570

10 VENDITE DI
GRUPPO

V
\/ \/ 6 Punti
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Si attiva con
una vendita
diretta

€ 285 € 285 €570 € 855

10 VENDITE DI
GRUPPO

V4 V4
\/ \/ 6 Punti 5 Punti

7 Punti 7 Punti € 570
€ 285
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Si attiva con
una vendita
diretta
€ 285 € 285 € 570 € 855
10 VENDITE DI 20 VENDITE DI
WV a
V NV 6 Punti 5 Punti
7 Punti 7 Punti €570

€ 285




€ 285

/ Punti

€ 285

/ Punti

Si attiva con

una vendita
diretta
€570 € 855 € 1140
10 VENDITE DI
GRUPPO GRUPPO
J hV
| 4 Punti
6\P/ X 5 Punti € 855
unti
€970 € 570




€ 285

/ Punti

€ 285

/ Punti

€570

10 VENDITE DI 20 VENDITE DI
GRUPPO GRUPPO

V
6 Punti

€ 855

NV
5 Punti

€570
€ 285
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Si attiva con
una vendita
diretta

€ 1140
50 VENDITE DI
N

4 Punti

€ 855
€570

€ 285



€ 285

/ Punti

€ 285

V
/ Punti

€570

€ 855
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Si attiva con
una vendita
diretta

€ 1140 € 1425

10 VENDITE DI 20 VENDITE DI 50 VENDITE DI [jj 100 VENDITE DI
GRUPPO GRUPPO GRUPPO GRUPPO

V
6 Punti

V
5 Punti

€570
€ 285

v
4 Punti 3 Punti
€ 855 € 1140

€ 570 € 855
€ 285 € 570

€ 285



€ 285

V
/ Punti

€ 285

V
/ Punti

Si attiva con

et
€ 570 € 855 € 1140 € 1425 €1710
100 VENDITE DI
2 Puntl
\ V4 4 Puntl 3 Puntl € 1425
NV 5 Punti

6 Punti € 855 € 1140 € 1140
€ 570 € 570 € 855 € 855

€ 285 € 285 € 570 €570

€ 285 € 285



Status del Distributore

Minimo 1 vendita diretta entro 90 giorni.
100% della commissione + special point.

D1 DISTRIBUTOR STATUS 1

Minimo 1 vendita diretta entro 6 mesi.
100% della commissione - NO Special Point

DO DISTRIBUTOR STATUS 0

Nessuna vendita diretta tra i1 6 ed 1 12 mesi.
50% della commissione - NO Special Point

FA FREE AGENT

Nessuna vendita diretta oltre 1 12 mesi.
Nessuna commissione riconosciuta.
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Vendite DIRETTE (le commissioni saranno pagate dopo 10 gg lavorativi dalla vendita)
Pagamento INTEGRALE Pagamento rateale EPAYMENT
Modello Lo Commissione
Commissione
Acconto Saldo*
Mm . €205  (€175+€30 SP) €50 € 155 (€125+€30 SP)
ANESPA DX € 155 (€120+€35 SP) € 36 € 119 (€84+€35SP)
JRIV € 157 (€120+€37 SP) €41 € 116 (€94+€22 SP)

€35

- €90 (€60+€30 SP) € 45 € 45




Pagamento INTEGRALE

Pagamento rateale EPAYMENT

Modello o Commissione
Commissione
Acconto Saldo*
K8 €155 | € 63 €92
€ 75 accantonati (-37/-38)
$D501/PLATINUM € 100 \ €13 \ €87
€ 75 accantonati (-37/-38)
ANESPA DX €56 €6 €50
€ 64 accantonati (-30/-34)
JRIV €95 €21

€ 40 accantonati (-20/-20)
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Schema Commissioni - Filtri

Modello B

Filtro FC1
Anespa Esterno €4 €3

Anespa Ceramica €13 €7




PAGAMENTO DELLE COMMISSIONI —
TEMPISTICHE

« per i nuovi distributori -> 10 giorni lavorativi dall'inserimento nel sistema della
domanda di nomina (se vendita e’ epay o fullpay senza ritardi);

« 10 giorni lavorativi dopo la liquidazione di un finanziamento esterno

« In caso di seconde commissioni su vendite con epay -> 20 giorni lavorativi dopo |l
saldo totale dell’epayment;

- alle tempistiche sopra indicate, vanno aggiunti ulteriori 2-3 giorni se alcuni
distributori presenti nella vendita italiana devo essere pagati dall’estero;

 le commissioni non vengono pagate finche’ ¢c’e’ anche una sola rata in ritardo sul
piano rateale in corso (compreso ukon);

« la commissione UKON 2 viene pagata con le stesse modalita della macchina

 le commissioni UKON DD e FILTRI sono pagate al raggiungimento della quota di
€180

« ogni genere di ritardo indipendente da enagic, genera un ulteriore ritardo nei
tempi previsti per | pagamenti.
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